
Time for Visions

EBV Elektronik ist einer der europaweit erfolgreichsten Distributoren für Halbleiterprodukte. Wir 
vertreten die führenden Halbleiterhersteller und stellen die Bedürfnisse unserer Kunden in den 
Mittelpunkt. Das macht uns so erfolgreich. Über 920 Mitarbeiter setzen europaweit an 60 Standorten 
täglich neue Maßstäbe in punkto Innovationskraft und Qualität, für die EBV seit mehr als 40 Jahren im 
Markt bekannt ist. Unser Unternehmen pflegt einen kooperativen Stil, lebt von der multikulturellen Struktur 
und setzt auf flache Hierarchien. Das macht es unseren Mitarbeitern leicht, Ideen zu entwickeln und umzusetzen – 
eigenverantwortlich und ohne lange Entscheidungswege. Wir wünschen uns motivierte Mitarbeiter/innen, die neben ihrer fachlichen 
Qualifikation durch Teamgeist, Engagement und Kommunikationsstärke überzeugen.

Ihre Aufgaben

•	 Sie erhalten zunächst eine intensive und umfassende Einarbeitung in 
unsere Systeme und lernen alle relevanten Prozesse kennen, indem 
Sie im Vertriebsinnendienst starten

•	 Wann immer möglich nehmen Sie an internen Schulungen und 
Veranstaltungen unserer Hersteller teil und lernen so unser 
umfangreiches Produktportfolio kennen

•	 Danach übernehmen Sie die Verantwortung für die Betreuung eines 
bestehenden Kundenstammes

•	 Als kompetenter Ansprechpartner unterstützen Sie unsere Kunden 
bei technischen und kaufmännischen Fragestellungen 

•	 Sie erstellen und verfolgen selbständig Angebote bis zum 
Auftragsabschluss

•	 Darüber hinaus gewinnen Sie neue Kunden und tragen dadurch zu 
einer nachhaltigen Geschäftsentwicklung bei

Ihre Qualifikation

•	 Abgeschlossenes Ingenieurstudium (Elektrotechnik / 
Elektronik / Wirtschaftsingenieur) oder vergleichbare 
technische Ausbildung

•	 Idealerweise erste Berufserfahrung in der 
Entwicklung, im technischen Vertrieb und / oder in 
der Halbleiterindustrie (Praktika oder Diplomarbeit)  

•	 Hohe Kunden- und Serviceorientierung

•	 Verhandlungsgeschick, Kommunikationsstärke und 
Belastbarkeit

•	 Unternehmerisches Denken und eigenständiges 
Arbeiten

•	 Sehr gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift

 Für unser Vertriebsbüro in Berlin suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt eine/n

(Junior) Field Sales Engineer (m/w)

www.ebv.com

Auch als Absolvent mit entsprechenden Studienschwerpunkten, die Sie durch Praktika vertiefen konnten, sind Sie uns willkommen.

Finden Sie sich in dem beschriebenen Aufgabengebiet wieder? Ist Ihnen Teamarbeit genauso wichtig, wie eigenverantwortliches 
Arbeiten? Fasziniert Sie die Spitzentechnologie der führenden Halbleiterunternehmen? Können Sie auf Menschen zugehen, Ihre 
Faszination übertragen und nachhaltige Kundenbeziehungen etablieren?

Wenn Sie diese Fragen mit „ja“ beantworten, sind Sie genau die / der Richtige für unser Team.

Wir bieten Ihnen ein interessantes und abwechslungsreiches Aufgabengebiet mit vielfältigen Gestaltungsmöglichkeiten in einem 
dynamischen Unternehmen. Ihren Beitrag zum Erfolg des gesamten Unternehmens vergüten wir leistungsgerecht. Wir stellen Ihnen 
einen neutralen Firmenwagen zur Verfügung, der selbstverständlich auch privat genutzt werden kann.

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Prima, dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung unter Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung und Ihres 
frühestmöglichen Eintrittstermins vorzugsweise elektronischan Recruiting@ebv.com!

http://www.ebv.com

