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Time for Visions

Finden Sie sich in den beschriebenen Aufgaben wieder? Ist Ihnen Teamarbeit genauso wichtig wie eigenverantwortliches Arbeiten? 
Sind Sie begeisterungsfähig für technische Produkte und Lösungen und steht Kundenorientierung ganz weit oben bei Ihnen? Dann 
sind Sie genau der / die Richtige für unser Team.

Nach einer gezielten und intensiven Einarbeitung bieten wir Ihnen ein interessantes, verantwortungsvolles und abwechslungsreiches 
Aufgabengebiet mit vielfältigen Gestaltungsmöglichkeiten in einem dynamischen Unternehmen. Ihren Beitrag zum Erfolg des 
Unternehmens vergüten wir leistungsgerecht. 

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Prima, dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung unter Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung und Ihres 
frühestmöglichen Eintrittstermins vorzugsweise elektronisch (unter Angabe des Jobtitels und des Ortes in der Betreffzeile) an 
Recruiting@ebv.com.

EBV Elektronik ist einer der europaweit erfolgreichsten Distributoren für Halbleiterprodukte. Wir 
vertreten die führenden Halbleiterhersteller und stellen die Bedürfnisse unserer Kunden in den 
Mittelpunkt. Das macht uns so erfolgreich. Ca. 920 Mitarbeiter setzen europaweit an 60 Standorten 
täglich neue Maßstäbe in punkto Innovationskraft und Qualität, für die EBV seit über 42 Jahren im 
Markt bekannt ist. Unser Unternehmen pflegt einen kooperativen Stil, lebt von der multikulturellen Struktur 
und setzt auf flache Hierarchien. Das macht es unseren Mitarbeitern leicht, Ideen zu entwickeln und umzusetzen 
– eigenverantwortlich und ohne lange Entscheidungswege. Wir wünschen uns motivierte Mitarbeiter/innen, die neben 
ihrer fachlichen Qualifikation durch Teamgeist, Engagement und Kommunikationsstärke überzeugen. 

Ihre Aufgaben

•	 Intensive Betreuung der Kunden von der Angebotserstellung 
und -nachverfolgung bis hin zum Auftragsabschluss

•	 Unterstützung des Vertriebsteams im Innendienst

•	 Enge Zusammenarbeit mit unseren Herstellern und allen 
Abteilungen unseres Hauses insbesondere mit Einkauf und 
Customer Service 

•	 Abwicklung der anfallenden Korrespondenz

Ihre Qualifikation

•	 Abgeschlossene kaufmännische Ausbildung

•	 Idealerweise Erfahrung im Vertrieb von elektronischen 
Bauteilen 

•	 Gute MS-Office-Kenntnisse 

•	 Praxisgerechte Englischkenntnisse in Wort und Schrift

•	 Hohe Kundenorientierung

•	 Kommunikationsfreudige, offene und teamfähige 
Persönlichkeit

Für unser Vertriebsbüro in Wiesbaden suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt eine/n

Mitarbeiter / in Vertriebsinnendienst (m/w)

http://www.ebv.com
recruiting@ebv.com

