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GroB3en Ankiindigungen folgen konkrete Taten

Neun Monate nach der Ankiindigung einer als EBVchips
umschriebenen Strategie hat der Distributor EBV Elektronik
wahrend der electronica 2010 die ersten Chip-Designs
vorgestellt, die nach den Wiinschen von Kunden entwickelt

wurden.

Was viele Wettbewerber als clevere
Marketinginitiative des Distributors
EBYV Elektronik abqualifizierten, zeigt
konkrete Friichte, die wihrend der
Fachmesse electronica 2010 in Miin-
chen vorgestellt wurden. Der Distri-
butor agiert als Auftraggeber fiir Halb-
leiterhersteller, die neue Chip-Designs
in Silizium-Dies verwandeln. EBV
Elektronik schliipft dabei in eine Rol-
le, die deutlich iiber die Aufgaben eines
Bauteile-Distributors hinausgeht. Der
Distributor sammelt die Anforderungen
von z.B. 20 oder 30 Kunden in einem
seiner sechs vertikalen Geschiftsfelder,
biindelt sie in einer groben Spezifika-
tion und tritt dann in Verhandlungen
mit Halbleiterherstellern tiber die Ent-
wicklung und Produktion von Inte-
grierten Schaltungen.

1GBT-Modul zum Start

Eines der ersten Designs, die gemilB
dieser Maxime der Offentlichkeit vor-
gestellt wurden, nennt sich ,,Genesis*.
Bei dem Halbleiterdesign mit diesem
Namen handelt es sich beileibe nicht
um ein Buch der Bibel, sondern um ein
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IGBT-Modul fiir Photovoltaik-Inverter.
Durch eine Kombination von klassi-
scher Trench-IGBT-Technologie mit
SiC-Dioden in der Bridge sollen Effizi-
enz und Zuverléssigkeit gleichermalen
gesteigert werden und jedem Vergleich
mit etablierten Produkten von Wett-
bewerbern standhalten. Hergestellt
wird Genesis von Vishay. Das Modul
kommt in einem Econo2-Package auf
den Markt und ist auch bereits verflig-
bar. Dieses wie auch die weiteren EBV-
Chips tragen den Namen des Halblei-
terherstellers auf dem Package, sind
aber fiir drei bis fiinf Jahre exklusiv nur
fiir EBV-Kunden verfligbar.

»Wizard" nennt sich ein zweites Chip-
Projekt, bei dem in Zusammenarbeit
mit National Semiconductor eine
Stromversorgung realisiert wird, die
sieben unterschiedliche Versorgungs-
spannungen auf einem Modul mit 60
x 60 mm?* Grundfliache zur Verfiigung
stellt. Die Spannungspegel am Aus-
gang sind dabei iber ein [*C-Interface
programmierbar.

Die dritte Trumpfkarte ist ¢in so ge-
nannter ,,Angle Light“-Sensor, der den
Winkel des einfallenden Lichts in drei

Achsen detektiert und aus einer Ko-
operation von EBV mit der Universi-
tdt Bochum hervorgegangen ist. Das
Modul, das sich derzeit in der zweiten
Prototypenphase befindet, zielt auf An-
wendungen wie Solar Tracker (dem
Sonnenstand am Firmament folgend)
sowie Steuerungsmodule fiir LED-
Scheinwerfer im Auto oder Industrie-
Sensoren. In die Massenproduktion
gehen soll der Chip allerdings erst im
dritten Quartal 2011.

Fiinf bis zehn EBV-Chips jedes Jahr

Noch relativ frith im Entstehungspro-
zess befindet sich ein Industrial In-
terface Device, das EBV gemeinsam
mit Texas Instruments entwickelt. Das
System soll im vierten Quartal 2011
verfiigbar, aber nur das Startprojekt
sein, das in einer ganzen Produktfami-
lie endet. Das flinfte und letzte wih-
rend der electronica prisentierte De-
sign nennt sich vTARIC. Hinter dieser
kryptischen Bezeichnung verbirgt sich
ein protokollgesteuerter multifunktio-
naler Generatorregler fiir den Einsatz
in Lastwagen und landwirtschaftlichen
Fahrzeugen. Und nachdem sich die Er-
folgsstory fortsetzen soll, wird es nach
Uberzeugung von Klaus Schlund, Di-
rector Technical Marketing bei EBV
Elektronik, auch iber das Jahr 2011
hinaus kontinuierlich mindestens funf
bis zehn neue EBV-Chips pro Jahr ge-
ben. go

O Herr Schlund - die wéhrend der electronica vor-
gestellten EBVchips-Projekte klingen so vielverspre-
chend, dass man sich als AufSenstehender fragt, wes-
halb EBV Elektronik nicht schon viel friiher auf eine
solche Idee gekommen ist?

Klaus Schlund: An sich war das Thema bei uns
auch schon lange aktuell, aber wir mussten erst die
Voraussetzungen schaffen, um es in der Praxis um-
setzen zu kénnen. Eine der wichtigsten Vorausset-
zungen war es, die Organisationsstruktur in vertika-
le Vertriebssegmente zu gliedern. Erst iber diese
vertikalen Vertriebssegmente erhalten wir die erfor-
derlichen Informationen, um die Produktdefinitio-
nen durchflihren zu kénnen. Und wir miissen zu-
dem auch in der Lage sein, die Anfragen, die wir er-
halten, bewerten zu kdnnen. Das geht nur in den
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vertikalen Segmenten. Wichtig aber ist gleichzeitig,
dass EBVchips allen unseren Kunden offensteht;
auch Kunden, die nicht Gber unsere vertikalen Ver-
triebssegmente betreut werden!

O Aus welchen Anwendungssegmenten kommen
die meisten Anfragen?

Schlund: Im Moment aus der Industrie und dem
Automobilmarkt. Ein gutes Beispiel sind dabei LED-
Treiber. Standig gibt es neue Typen von LEDs, bei-
spielsweise High-Brightness-LEDs, die besondere
Anforderungen an die jeweilige Stromversorgung
stellen. Interessant entwickelt sich auch das Thema
LSmart Grid/Smart Metering”, doch da fiihren wir im
Moment erst einmal Gesprache. Von konkreten Pro-
jektpldnen kann noch keine Rede sein. go

| Klaus Schlund, Director Technical
Marketing bei EBV, betont, dass
auch iiber das Jahr 2017 hinaus
eine Reihe weiterer EBVchips-Pro-
jekte angedacht sind.
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