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OFINE BERATUNGIGEHTESINICHI

»intelligenz fiirs Netz« vom Distributor

'3 DerWachstumsmarkt Smart Energy — gemeint ist damit das Zusam-
i\ menspiel von Smart Metering und Smart Home bis hin zum Smart
= . Grid - fordert Partner, die nicht nur schnell und zuverldssig grof3e
Volumen an elektronischen Bauelementen liefern kénnen, sondern
ihre Kunden schon in der Entwicklungsphase unterstiitzen. Damit

ist dieses Marktsegment geradezu pradestiniert fiir die Distribu-
tion: Sie kann nicht nur die herstellerunabhéngige Beratung in die
Waagschale werfen, sondern auch die umfassenden Marktkennt-
nisse und das spezifische Technik-Know-how. Markt&Technik hat
einige Distributoren zu ihrer »Smart Energy-Strategie« befragt.

EBV

Viel versprechender Wachstumsmarkt

»Wir haben es hier mit einem viel versprechen-
den Wachstumsmarkt zu tun, der durch die
Umstellung auf die erneuerbaren Energien ge-
trieben wird«, erkldrt Karl Lehnhoff, bei EBV
Director Vertical Segment Renewable Energies
EMEA.

EBV sei fiir den Wachstumsmarkt jedenfalls
gut geriistet und habe mit dem vertikalen Seg-
ment »Renewable Energies« einen eigenen Be-
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reich geschaffen, in dem die Anwendungen fiir
Smart Metering, Smart Home und Smart Grid
betreut werden. »Wir haben ein Team von Spe-
zialisten, die unser Vertriebs- und Applikati-
onsteam in den Regionen unterstiitzen und auch
mit zum Kunden gehen, erklart Lehnhoff.
Nicht zu vergessen seien in diesem Zusam-
menhang auch die EBVChips, die EBV zusam-
men mit verschiedenen Halbleiter-Herstellern
nach spezifischen Kundenanforderungen ent-
wickelt. Damit unterstiitzt EBV den Kunden in
allen Bereichen der Wertschopfungskette, von
der ersten Idee iiber die Entwicklung bis hin zur
Produktion. Dass die Expertise eines Distribu-
tors wie bei EBV in vertikalen Bereichen gebiin-
deltist, ist nach Ansicht von Lehnhoff essenziell:
Denn damit ein Distributor die Kundenanforde-
rungen versteht, muss er einen Uberblick {iber

in Team von Spezialisten, die unser
onen un

das entsprechende Produktportfolio, die Stan-
dards und Normen sowie Trends, Marktentwick-
lung und Roadmap haben. »Nur so kénnen wir
dann auch die optimalen Lésungen fiir den Kun-
den identifizieren und beraten und Designunter-
stlitzung leisten.« Entsprechend grofl ist bei EBV
auch bereits die Nachfrage der Kunden nach
Losungen rund um Smart Energy.

Und wie verteilt sich das Geschéft in diesem
Bereich in Europa? Laut Lehnhoff ist das Thema
sehr unterschiedlich in den einzelnen Regionen
ausgepragt: So sind in Italien und einigen skan-
dinavische Lander schon Smart-Meter-Systeme
im Einsatz. Auch Spanien und Frankreich haben
schon Pldne verabschiedet und werden dem-
ndchst die Implementierungsphase starten.
Deutschland hinkt hier allerdings noch hinter-
her: »In Deutschland sieht die Situation momen-
tan so aus, dass das entsprechende Sicher-
heitsprotokoll fiir Smart Meter in der Validierung
durch den BSI ist, und erst nach erfolgreichem
Abschluss konnen die Smart-Meter-Entwicklun-
gen in Deutschland starten, gibt der EBV-Direc-
tor zu bedenken. (zii)




